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PRÉSENTATION GÉNÉRALE 
 
L´objectif général de ce module consiste à présenter les principales problématiques 
propres à l´Économie de l´Information et de la Connaissance, tant dans leur dimension 
théorique que dans leur dimension concrète et appliquée.  
 
Cette branche de l´Économie se développe à partir des années 60, lorsque des 
économistes  issus du mainstream tentent d´analyser des situations concrètes, situations 
au sein desquelles les différents postulats de la théorie économique ne sont pas 
systématiquement vérifiés : Milton Friedman fait une relecture da la courbe de Phillips, 
Lucas, Sargent e Wallace expliquent l´influence momentanée d´une variation non 
prévue de la masse monétaire à partir de certaines imperfections de l´information, les 
nouveaux keynésiens expliquent les fluctations économiques à partir de l´existence de 
menu cost, etc....Finalement, Stiglitz met en évidence les limites théoriques et 
empiriques de ces analyses et propose un nouveau paradigme lié à l´Economie de 
l´Information.  
 
Parallèlement, des travaux plus particulièrement liés à l´analyse microéconomique, à 
l´Économie du droit et à l´Économie d´entreprise se développent : les apports de la 
nouvelle économie institutionnelle, avec Coase et Williamson, les développements de la 
New Law and Economics, de l´école de Chicago, vont également dans ce sens. 
 
Enfin, le développement de l´économie numérique et, d´une manière plus générale, de 
toutes les formes de capital intangible, fait surgir un certains nombre de problèmes 
concrets qui sont l´objet de débat et qui sont loin d´être résolus : 
 
i) Comment, du double point de vue micro et macroéconomique, est- il possible de 
déterminer la valeur d´une certaine quantité de capital intangible (droits de propriété 
intellectuels, patentes, marques, etc...)? Ce type de problème concerne tant le 
gestionnaire que le macroéconomiste. 
 
ii) Comment se caractérisent les nouvelles formes de concurrence sur les marchés liés à 
l´information et à la connaissance, et quel type de gouvernance, ou de business-modèle, 
correspond à ces nouvelles modalités concurrentielles ? 
 
iii) Enfin, quel est le type de système de droits de propriété qui correspond à ces 
nouvelles stratégies et à ces nouvelles formes concurrentielles ?  
 
Les débats récents, tant en France qu´á l´étranger (respectivement l´adoption de la loi 
Hadopi et la fermeture du site megauploaod, aux États-Unis) sont révélateurs de ce type 
de problématique.  
 
  
L´objectif de ce module consiste à présenter les principaux instruments d´analyse qui 
permettent de fournir des éléments de réponse à ces questions que nous estimons être 
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pertinentes, et de montrer en quoi ces outils permettent d´analyser concrètement les 
marchés liés à l´Economie de l´Information et de la Connaissance. .  
 
   
 
 PLAN DE COURS 
 
 
Introduction 
 
 Les spécificités économiques des différentes formes de capital intangible 
 
  Économie de l´Information : les différentes conceptions 
 
 Biens standard et biens complexes : les différentes implications 
 
 Une analyse micro et macroéconomique.  
 
 
 
 
PARTE I :  DEFINITION DES CONCEPTS DE BASE 
 
 
I). Economie de l´Information: une première définition 
 
1) La matrice néoclassique 
1.1 La concurrence walrasienne et ses paradoxes 
1.2 La théorie des anticipations rationnelles 
1.3 Le problème de l´efficience des marchés : l´optimum de Pareto 
 
 
2) L´Economie de l´information : Akerlof, Stiglitz et Grossman 
2.1 Imperfection et assimétrie d´information 
2.2 Une formalisation simple  
2.3 Principaux résultats et domaines d´application 
 
3) L´analyse économique 

3.1 La nature économique des biens: indivisibilité, externalités et caractère cumulatif 

3.2 Typologie des marchés et ruptures entre les différents modèles 

3.3 Le financement: la problématique de Baumol 
 
 
 
II) Droits de propriété, gouvernance et coûts de transaction 
 
  
1). Définition des principaux concepts 
1.1 Les externalités 
1.2 La nature économique des biens 
1.3 La nature économique des DP : contrats complets ou incomplets ? 
 

2) Coûts de transaction et externalité: Coase e Pigou 

2.1 Le “théorème de Coase” 

2.2 Les limites explicatives 

2.3 Le choix d´un critère de maximisation du bien-être. 
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3) L´analyse de Williamson 

3.1 La spécificité des actifs 

3.2 Spécificité des actifs et gouvernance 

3.3 DP et coûts de transaction 
 
 
 
PARTE II :   UNE APPLICATION A L´ECONOMIE DE L´INFORMATION ET 
DE LA CONNAISSANCE 
 
 
I) Les différentes formes concurrentielles: l´économie des réseaux électroniques  
 
1) Les différentes formes de concurrence 

1.1 La concurrence walrasienne 

1.2 Concurrence, monopole et degré de contestabilité des marchés 

1.3 Prix, complexité et concurrence qualitative 

 

2) Les spécificités économiques des réseaux 

2.1 Le problème du start-up 

2.2 Une analyse des réseaux peer to peer 

 

3) Réseaux et concurrence 

3.1  La problématique de l´utilité sociale 

3.2Une typologie des modalités concorrencielles  

 

 

II) Le problèmes de commons: une application à l´économie de la 

Connaissance. 

 

1) Le problème des commons 

1.1 Tragédie des commons ou tragédie des anti-commons ? 

1.2 Nature économique des biens, formes de proriété et comportements opportunistes 

1.3 Les différentes applications possibles : innovation tecchnologique, information et 

connaissance 

 

2) La construction d´une fonction de bien-être social 

3.1 Les différentes composantes 

3.2 Bien-être social, gouvernance et coûts de transaction 

3.3 Une réinterprtétation du « Théorème de Coase » . 

 

 

III) Progrès tecnique, formes concurrentielles et croissance : quelques pistes de 

recherche 

 

1) Le capital intangible: une première approche 

1.1 Le problème théorique : le paradoxe de Van Gogh 

1.2 Les agrégats économiques : limites et tentatives d´incorporation des critères 

qualitatifs 
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2) Les nouvelles formes de progrès technique : au-delà du paradoxe de Solow 

2.1.Les données statistiques 

2.2 La modification de la nature du progrès technique  

2.3 Les différentes formes de désindustrialisation.  
 
 
 
Conclusion 
 
 Une redéfinition de l´objet de La Science Économique 
 
 Les complémentarités nécessaires entre les niveaux micro et macroéconomiques 
 
 Capital intangible et concurrence qualitative 
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AUTRES INFORMATIONS 

 

1) L´ensemble du dossier sera disponible à l´adresse suivante : 

http://herscovicieconomics.weebly.com 

 

 

 

 

http://herscovicieconomics.weebly.com/

